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La informacién financiera correspondiente a enero-septiembre de 2021 contenida en este documento ha sido elaborada bajo las
Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF) adoptadas por la Unién Europea y que, a efectos del Grupo Telefdnica, no
presentan diferencias con las emitidas por el International Accounting Standards Board (IASB).

El modelo de gestion de Telefonica, regional e integrado, determina que la estructura juridica de las sociedades no sea relevante para
la presentacion de la informacion financiera de la Compaiiia. Asi, los resultados operativos de cada una de dichas unidades de negocio
se presentan con independencia de su estructura juridica. Con objeto de presentar la informacion por unidades de negocio, se han
excluido de los resultados operativos de cada unidad de negocio aquellos gastos e ingresos derivados de las facturaciones entre
compaiias que forman parte del perimetro de consolidacion de Telefénica por el uso de la marca y acuerdos de gestion. Esta forma de
presentacion no afecta a los resultados consolidados de Telefdnica.
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Resultados Financieros de Telefdonica 3T 2021

4 de noviembre de 2021

Mayor crecimiento, asignacion eficiente del capital, continuo desapalancamiento

Progreso en las prioridades estratégicas

e Cuatro mercados principales: re-priorizacion en la asignacion de capital, adquisicion de espectro de 700MHz en
Espafia en 3T 21; subasta de Brasil prevista para el 4 de noviembre; red 5G en Alemania disponible en mas de 100
ciudades y en Reino Unido el proceso de integracién de VMO2 avanza a buen ritmo.

e Hispam: continua reduccion de la exposicidn a la regidn, mejora de la eficiencia y creacion de valor. Completada la
venta de Costa Rica en agosto y se ha anunciado la venta de El Salvador en octubre.

* T. Infra: continuo desarrollo de los vehiculos de fibra, FiBrasil completé la adquisicidn de Fiberty en agosto. El tramo

final de la venta de torres de T. Deutschland a ATC se ha cerrado en agosto.

* T. Tech: sélido crecimiento de ingresos en 3T 21 (+24,9% y-o-y). Cancom UK&I se consolida desde el 1 de agosto.
Foco en adquisicion de capacidades adicionales y fortalecimiento de la cartera de activos a través de nuevos

acuerdos.

* Optimizacion de operaciones: 79% de procesos digitalizados (+2 p.p. interanual). Acuerdo con NEC para el desarrollo

de Open RAN; pruebas pre-comerciales en los cuatro mercados principales.

* Totalmente comprometidos con la sostenibilidad: "E": nuevos acuerdos de electricidad renovable a largo plazo en
vigor; transformacion de la red que mejora la eficiencia energética; "S": creacidn del primer banco de datos nacional
en el Reino Unido (datos mdviles gratuitos frente a la pobreza de datos); mayor conexion en zonas rurales y del
interior de Argentina, Reino Unido y Peru; "G": Vivo incluido en "Best Emerging Market Performers Ranking" por

Vigeo Eiris; reconocimientos en diversidad en Chile y Peru.

Aspectos operativos destacados

e Crecimiento interanual del 3% en accesos, incl. 100% VMO?2 y ex-Costa Rica, apalancado en el crecimiento de UBB,
fibra y contrato movil (+8%, +23% y +6% interanual respectivamente) ante la mejor infraestructura y experiencia de
cliente diferencial.

¢ Una de las mayores redes de fibra en Europa & Latam: 156,6M UUIs, ofreciendo una oportunidad para facilitar el
progreso social mediante la creciente conectividad y digitalizacion.

¢ Asignacion eficiente de capital: captura de oportunidades de crecimiento con un ~45% del CapEx ex-espectro
asignado a redes de nueva generacion.

¢ Impulso de la sostenibilidad a través de la tecnologia y servicios; reduciendo la huella de carbono a través de la
fibra y la conectividad 5G y servicios como la nube y la ciberseguridad e IoT y Big Data.

e Seguridad y privacidad del cliente al frente de la oferta.

Aspectos financieros destacados

e Los ingresos reportados se reducen un 11,1% interanual y alcanzan 9.298M€ en 3T 21, principalmente por los
cambios en el perimetro de consolidacion (T. UK, venta de las torres de Telxius y Costa Rica; -1.604M€ en 3T 21). Asi,
excluyendo los cambios en el perimetro el crecimiento de los ingresos reportados estan en linea con el crecimiento
organico.

e En organico, los ingresos aceleran el crecimiento hasta el +3,6% interanual en 3T 21 (2T 21: +3,4%), registrando el
segundo trimestre consecutivo de crecimiento rentable y sostenible, con una mayor calidad por el mejor momento
de los ingresos de servicio (3T 21 +3,3%; 2T 21 +1,9%). Ademas, el crecimiento de los ingresos de B2B se aceleran
hasta el 4,8% en 3T 21 (2T: +4,5%).
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El OIBDA reportado trimestral de 3.734M€ estd impactado por factores especiales, especialmente por las plusvalias
de 0,8 mil millones de euros por la venta de torres de T. Deutschland a ATC, Costa Rica, el 40% de InfraCo en Chile a
KKR y FiBrasil y por los cambios en el perimetro de consolidacién (-541M€ en 3T 21).

En términos organicos, el OIBDA del 3T 21 mantiene un crecimiento constante del 1,6% interanual. EI OIBDA
subyacente alcanza 3.034M<€ (-13,7% interanual).

En 3T 21 los tipos de cambio no restan; el impacto negativo sobre ingresos y OIBDA se reduce en 3T 21 a -0,2 p.p. y
aporta +0,05 p.p. respectivamente.

El OIBDA-CapEx se mantiene estable en 3T 21 (-0,5% interanual organico), mejorando en 8 p.p. frente a 2T 21
principalmente por el menor crecimiento del CapEx (+5,3% vs. 24,8% in 2T). El ratio de CapEx/Ingresos del 3T 21 se
sitta en el 12,7% (T. Hispam 7,3%).

El beneficio neto del trimestre totaliza 706M€ reflejando impactos excepcionales netos de 0,3 mil millones de
euros. En 9M 21 el beneficio neto alcanza un nivel récord de 9.335M€, reflejando impactos netos extraordinarios de
7,7 mil millones de euros, con un BPA de 1,63€, respectivamente. El BPA subyacente de los nueve meses totaliza
0,35€, y crece un 6,1% interanual.

Sélida generacion de caja excluyendo espectro de 2.482M€ en 9M 21 y de 869M<€ en 3T 21. Incluyendo los pagos de
espectro, fundamentalmente en Reino Unido y en Espafia en el aio, el flujo de caja libre asciende a 1.470ME.

Continua reduccion de la deuda financiera neta (tras la distribucion de fondos estimada a minoritarios de Telxius)
de 1,2 mil millones de euros hasta 25,0 mil millones de euros en septiembre de 2021, que refleja el cierre de las
operaciones de M&A vy significa una importante reduccion interanual de 11,6 mil millones de euros interanual.

Mejora de la estructura de capital con un incremento del peso de la deuda en monedas Latam hasta el 26% del total
de deuda neta+arrendamientos a septiembre de 2021 (tras la distribucion de fondos estimada a minoritarios de
Telxius) frente al 15% a septiembre de 2020.

9M 21 3T21
Reportado Organico Reportado Organico
Millones de euros Reportado interanual interanual Reportado interanual interanual
(%) (%) (%) (%)
Ingresos 29.603 (8,0) 1,7 9.298 (11,1) 3,6
OIBDA 20.620 111,6 1,7 3.734 39,8 1,6
OIBDA subyacente 9.797 (8,9) 3.034 (13,7)
OIBDA-CapEx 16.716 194,3 (3,0) 2.556 92,8 (0,5)
(ex-espectro)
(OIRDA- CapEx)/Ingresos 19,9% (L0pp) 20,1% ©8pp)
Beneficio Neto 9.335 n.s. 706 c.s.
BPA (€) 1,63 n.s. 0,12 c.s.
FCF (incl. pagos de principal de 1.470 (47,5) 560 (64,5)
arrendamientos) . ’ ’
FCF
(ex-espectro pagado) 2.482 (11,7) 869 (44,9)
Deuda Financiera Neta (m M€)
Tras la distribucion de fondos
estimada a minoritarios de Telxius 25,0 (3L8)
ex-arrendamientos

Objetivos

Los resultados de enero-septiembre estan en linea para alcanzar los objetivos de 2021. Asi, Telefénica confirma sus
objetivos financieros del afio:

Ingresos y OIBDA “estable o ligero crecimiento (interanual organico)".

Vuelta al nivel normalizado del ratio de CapEx sobre ventas de hasta el 15%.
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Telefdnica también confirma la remuneracién al accionista para 2021.

¢ Dividendo de 2021 de 0,30€ por accién, pagadero en diciembre de 2021 (0,15€ por accién) y junio de 2022 (0,15€
por accién) mediante la modalidad de dividendo flexible voluntario. A efectos de este segundo tramo, se
propondra a la JGA la adopcién de los correspondientes acuerdos sociales.

¢ El segundo tramo del dividendo de 2020 (0,20€ por accién) se ha apagado en junio de 2021, mediante la modalidad
de dividendo flexible voluntario.

¢ Reduccidn del capital social mediante la amortizacion de acciones propias (82.896.466) de la Sociedad en mayo de
2021.

e Telefdnica ha anunciado que tiene previsto proponer a la JGA de la Compaiiia la adopcidn de los acuerdos societarios
oportunos para la amortizacién de un total del 1,65%" de acciones representativas del capital social en autocartera
(25 de octubre de 2021 segiin comunicado a la CNMV).

TELEFONICA
OBJETIVOS 2021

Objetivos financieros Objetivos 2021

“Estable o ligero crecimiento”

. - o
Ingresos (interanual organico) (revisado al alza en 1S desde "estabilizacion") o
. - “Estable o ligero crecimiento” ®
OIBDA (interanual organico) (revisado al alza en 1S desde "estabilizacion") 1,7%
CapEx sobre ventas (ex-espectro) Vuelta al nivel normalizado del ratio 13,2%

de hasta el 15%

Criterio orgdnico: Se asumen tipos de cambio constantes de 2020 (promedio de 2020). Se excluyen la
aportacion al crecimiento de T. Argentina y T. Venezuela. Se considera perimetro de consolidacion constante y
se excluyen plusvalias/pérdidas por la venta de compafiias, para impactos significativos. Se excluyen
saneamientos, impactos no recurrentes materiales y gastos de reestructuracion. El CapEx excluye las
inversiones en espectro.

YEl1,65% incluye el 0,7% anunciado en los resultados de enero-junio 2021
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Comentarios de José Maria Alvarez-Pallete, Presidente Ejecutivo de Telefénica:

"Durante el tercer trimestre el comportamiento de Telefonica ha sido sdlido. Se ha mantenido el ritmo de crecimiento
interanual de ingresos y OIBDA por seqgundo trimestre consecutivo, con aceleracion en el crecimiento de los ingresos por
servicio y de B2B, mientras que la deuda financiera se ha reducido en 1,2 mil millones mds hasta 25,0 mil millones, lo que
supone una reduccion interanual del 31,8%.

Seguimos priorizando la inversion en crecimiento y rentabilidad a largo plazo, asignando en torno al 45% del total a
redes de nueva generacion y manteniendo el CapEx sobre ventas en el 13,2% a septiembre, dentro del objetivo anual.
Esta inversion es fundamental para diferenciar la calidad de nuestra infraestructura y la experiencia del cliente, y
contribuye a los buenos resultados operativos del trimestre, con un crecimiento interanual del 3% en los accesos totales,
impulsados por un sélido crecimiento de UBB, fibra, y contrato movil.

En paralelo, hemos seguido avanzando en el resto de prioridades estratégicas durante el trimestre, impulsando el
desarrollo de vehiculos de fibra a través de T. Infra; expandiendo nuestros acuerdos tecnoldgicas y presentando un
crecimiento muy sdlido de los ingresos en T. Tech hasta el 24,9% interanual; aumentando la digitalizacion en todo el
Grupo hasta el 79% de todos los procesos; y optimizando aun mds la exposicion a T. Hispam operativa y financieramente
completando la venta de Costa Rica y anunciando la de El Salvador.

Estos resultados, asi como los avances operativos, los nuevos proyectos y las inversiones reflejan un nuevo paso
significativo hacia la recuperacion economica y social de los mercados en los que operamos mientras el mundo sigue
saliendo de los peores efectos de la pandemia. Estoy orgulloso del papel que desempefia Telefonica para ayudar a la
sociedad a prosperar y a construir un futuro mds verde a través de la digitalizacion."

Presentacion de resultados

El equipo gestor presentara los resultados través de un webcast a las 10:00 horas CET del 4 de noviembre de 2021. Para
acceder al webcast, por favor haga click aqui.

Para mas informacion, por favor contacte con:

Adridan Zunzunegui (adrian.zunzunegui@telefonica.com)

Isabel Beltran (i.beltran@telefonica.com)

Torsten Achtmann (torsten.achtmann@telefonica.com)
Teléfono: 91 482 8700
ir@telefonica.com
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Actualizacion estratégica y principales hitos de 3T 21

Foco en los mercados clave; Espaia, Alemania, Reino Unido y Brasil

En Espaiia, el fuerte enfoque en el liderazgo de la expansidon de red se refleja en el significativo progreso tanto en el
despliegue de 5G, con mas del 80% de la poblacién cubierta, como en la expansién de la red FTTH, donde la huella
cubre ya 26,5M de UUII pasadas.

Durante el trimestre, T. Espafia ha contratado a los proveedores europeos lideres, Ericsson y Nokia, para desplegar sus
redes de radio 5G “standalone” y ha firmado un nuevo acuerdo con Oracle para trasladar sus operaciones internas y
comerciales a la nube. El desmantelamiento de las redes legadas se tradujo en una mejora de la eficiencia, con >1k
centrales de cobre cerradas hasta la fecha y sustituidas por una infraestructura FTTH mas eficiente y preparada para el
futuro.

T. Espafia ha avanzado en su estrategia de Hogar Digital, desarrollando con socios Servicios Digitales que afiaden valor
a la conectividad y mejoran la diferenciacion. En el tercer trimestre los desarrollos clave fueron en servicios de Cultura,
Gaming y Seguridad:

e Lanzamiento de la App Rakuten Living como parte de la oferta de televisién de pago de Movistar+, que permite a
los usuarios acceder a la programacion de eventos en directo y otras ofertas de entretenimiento y comprar entradas
para eventos en las principales ciudades europeas.

e Lanzamiento de Xbox Game Pass Ultimate, primer gran producto de juegos, en acuerdo con Microsoft, que permite
a los clientes acceder a una biblioteca de mas de 100 juegos (12,99€/mes; 20 GB de datos moviles adicionales).

e Nueva funcionalidad en la App Smart WiFi, modo Gaming, que permite a los clientes disfrutar de un mejor
rendimiento al jugar, ya que se prioriza el trafico al PC sobre el del resto de dispositivos del hogar.

e El sistema de alarma inteligente Movistar Prosegur Alarmas, basado en |A y Big data, proporciona "reconocimiento
de presencia inteligente", y estd disponible en los canales del Banco Santander desde noviembre.

Con estos lanzamientos, Telefénica ha reforzado su amplia cartera de servicios disefiados para su segmento residencial
en torno a las areas de Entretenimiento (Movistar+, Movistar Musica), Educacion (Movistar Campus) y Servicios
Financieros (Movistar Money).

En Alemania, Telefénica mantiene su enfoque en ofrecer una experiencia 5G lider a sus clientes. A finales de
septiembre, la cobertura 5G alcanzé mas de 100 ciudades con ~3k antenas actualizadas a 5G sobre 3,6GHz, lo que
permite que los servicios 5G estaran disponibles para el 30% de la poblacion a finales de 2021. En septiembre,
Opensignal reconocié a 02 por tener la red 5G mas rdpida en cuanto a velocidades de descarga en el mercado aleman.
Durante el trimestre, O2 ha acelerado el apagado de 3G en varias regiones, reduciendo la infraestructura legada.

Para seguir mejorando su oferta comercial, la Compafiia lanzdé una cartera de tarifas renovada; nuevas tarifas de
prepago ("My Prepaid"), tarifas de contrato ("O2 Free Unlimited" y "O2 my All-in-One") y ofertas de terminales ("02 My
Handy bundles"). Ademas, mantiene su compromiso con los clientes para que participen de forma segura en el mundo
digitalizado con nuevas iniciativas contra el ciberacoso y las noticias falsas dirigidas a todos los grupos de edad.

En el Reino Unido, VMO?2 acelera la integracion de sus operaciones. La compaiiia ha alcanzado el hito de 12,8M UUIIs
pasadas con banda ancha ultra-rapida "Gigabit" y avanza hacia el objetivo de final de afio de actualizar el 100% de su
red a velocidades "Gigabit". En términos de despliegue de red mdévil, la cobertura 5G ya llega a 210 pueblos y ciudades y
durante el trimestre, VMO2 ha elegido a "Ericsson 5G core" para desarrollar su futura red 5G "standalone". En octubre,
VMO2 ha lanzado Volt, su primera oferta convergente para clientes residencial, autbnomos y Pymes, combinando la
sélida banda ancha "Gigabit" de Virgin Media con la premiada red mavil de 02, por primera vez, beneficiandose de las
capacidades de las dos.

VMO2 ha creado el primero banco de datos nacional de UK, ofreciendo datos mdviles sin costes para ayudar a
enfrentar la pobreza y ha lanzado la plataforma online de acceso gratis ‘Net-Zero Hub’ para ayudar a pequefias
empresas a tener cero emisiones netas.

En Brasil tras el lanzamiento de FiBrasil, se completd la adquisicién de Fiberty 1 a Blackstone en agosto, afiadiendo
170k UUII y 11 ciudades a la huella de FiBrasil. La transaccion también incluye 18 ciudades actualmente en desarrollo,
con 310k UUII, que se espera estén operativas entre 4T 21y 1T 22. La huella de Vivo continué expandiéndose con 1,0M
de UUIl pasadas durante el 1T, hasta un total de 18,3M, convirtiéndose en el mayor activo de fibra de la regién. En
movil, Vivo siguié mejorando la cobertura de su infraestructura 4.5G, al tiempo que se prepara para el despliegue de
5G.
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Telefdénica, como parte de su compromiso de convertirse en una empresa de emisiones netas cero, amplid su proyecto
de generacidn distribuida de energia renovable con 83 nuevas plantas, que se espera que entren en funcionamiento a
mediados de 2022.

Vivo siguié mejorando su propuesta de valor hacia los clientes residenciales con nuevas tarifas (planes renovados "Easy
Prime" y "Vivo Selfie") y dispositivos afiadidos a su cartera. En servicios digitales, Vivo sigue centrado en la generacion
de ecosistemas digitales relevantes en verticales seleccionados (salud, servicios financieros, educaciéon -MoU con
Anima-, etc.). Durante el tercer trimestre, se anunciaron nuevos planes que incluyen los servicios de video de Amazon
Prime, nuevas incorporaciones a la oferta de entretenimiento de Vivo Play y mejoras en la tienda online con nuevos
eventos de comercio electrénico en vivo ("vivo-ao-vivo"), destinados a aumentar la relevancia para el segmento B2C.

Reduccién de la exposicion y optimizacion del porfolio de activos no estratégicos en Hispam

La venta de T. Costa Rica por 455M<€ a Liberty Global se completé durante el trimestre. En octubre, Telefénica anuncid
la venta de T. El Salvador a Corporacion Multi Inversiones por 144MS (7x 2020 OIBDA).

Telefdénica continua reduciendo su exposicion a la region y cristalizando el valor de sus activos, incrementando la
deuda local y reduciendo el capital empleado. El segmento Hispam ya opera como una empresa auténoma con un
centro de servicios compartidos y que genera eficiencias, mientras se prepara para capturar oportunidades de
crecimiento en los principales mercados.

En términos de oportunidades potenciales para el crecimiento de la region, durante 3T 21, T. Argentina ha firmado
acuerdos con terceras partes para construir mas de 250k UUIl para reducir la exclusion digital y ha lanzado una
campafa para la conexién responsable con mensajes relacionadas con conduccion segura y contra el cyberbullying. En
Chile, InfraCo ha empezado sus operaciones con 713k UUII adicionales desplegadas en 9M 21, mientras la InfraCo
creada en Colombia estd esperando la aprobacién regulatoria.

Ademas, T. Hispam ha mantenido su compromiso en apoyar el crecimiento de la economia con el lanzamiento de la
Escuela de Innovacién y la Comunidad “Health Tech”, los primeros ecosistemas digitales de sanidad en Colombia. Los
esfuerzos de la empresa han sido reconocidos en distintos paises: primera empresa Telco en Chile en recibir el premio
de "Sello Iguala Conciliacidn"; “Equality Grand Prize 2021” de Scotiabank en Peru; "Premio Andesco a la Sostenibilidad"
en Colombia y "Top Responsible Company" en México (ranking 2021 de Expansion).

Telefdnica Tech — unidad global digital

T. Tech sigue obteniendo excelentes resultados en sus negocios de mayor crecimiento (Cloud, Ciberseguridad, loT y Big
Data) y sus ingresos contintian creciendo de forma constante, +24,9% interanual en 3T 21.

T. Tech ha visto aumentado el peso de los servicios profesionales en su mix de ingresos y ha alcanzado una base de
ingresos anualizada de unos 1.000M<€ tras la incorporaciéon de Telefénica Tech UK&I (antes Cancom UK&lI) en agosto de
2021.

T. Tech ha seguido mejorando en el tercer trimestre su propuesta de valor con socios lideres:

e T. Tech y Zoom se han asociado para ofrecer soluciones de colaboracion para el trabajo remoto a los clientes de
Telefdnica en Espafia, Alemania, Reino Unido y Brasil.

e En Ciberseguridad, T. Tech anuncié un acuerdo con Crowdstrike para integrar la solucion “deteccion y respuesta
gestionada” en los servicios T. Tech NextDefense, aportando una mayor diferenciacion a través del uso de la IA.

e En el ambito de la analitica avanzada, T. Tech y C2RO se ha asociado para ofrecer nuevas soluciones para el sector
minorista.

Continuo desarrollo de Telefonica Infra — nuestro creciente negocio de infraestructura global

La unidad de infraestructura de Telefdnica, T. Infra, continda apalancando los activos del Grupo para mejorar la
asignacion de capital y acelerar el crecimiento. Tanto los vehiculos de fibra de Alemania (UGG) como el de Brasil
(FiBrasil) han empezado con el despliegue de FTTH en sus respectivos mercados y en el 3T 21, FiBrasil anuncié la
adquisicion de la empresa local Fiberty 1.
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Telxius continta expandiendo sus operaciones del cable submarino con el lanzamiento de Mistral, una nueva operacion
en Hispam, que conecta Valparaiso (Chile) y Puerto San Jose (Guatemala). Adicionalmente, un nuevo cable
transatlantico (Grace Hopper) financiado por Google ha amarrado en la estacion de Telxius en el norte de Espafia, cerca
de Bilbao.

Simplificacidn y digitalizacion del modelo operativo

El Grupo Telefdnica sigue buscando mayor eficiencia e impulsando iniciativas de digitalizacién en todos sus negocios
operativos y en el centro corporativo. Durante 3T 21, Telefénica ha anunciado acuerdos clave para apoyar su
infraestructura abierta, virtualizada y preparada para el futuro:

e Telefénica y NEC han acordado implementar Open RAN en los pilotos en marcha en los cuatro mercados principales
de Telefénica, un hito clave hacia el despliegue masivo. La integracidon y validacion del ecosistema de multiples
proveedores y el desarrollo conjunto de casos de uso se aprovecharan de la amplia experiencia de NEC.

e Telefénica ha firmado con IBM un acuerdo plurianual para implementar su primera plataforma de red central 5G
nativa en la nube. Se trata de una nueva plataforma compatible con la tecnologia de estandar abierto que se
desplegard en multiples centros de datos centrales, regionales y distribuidos, ofreciendo una baja latencia y un gran
ancho de banda, y prestar servicios de forma agil.

Como parte de sus esfuerzos por impulsar la innovacion, junto con la empresa privada de capital riesgo K, Telefénica
anuncio en septiembre el lanzamiento de Leadwind, un fondo de hasta 250M€ centrado en las ampliaciones de
tecnologia en el sur de Europa y América Latina. Leadwind trabajard en estrecha colaboracién con Wayra, Telefdnica
Ventures y otras iniciativas de innovacion abierta de Telefdnica.

Comprometidos con el Desarrollo Sostenible

La pandemia del COVID-19 ha incrementado las desigualdades y desafios sociales y ambientales, con implicaciones
significativas para el avance de los Objetivos de Desarrollo Sostenible (ODS) de las Naciones Unidas (ONU). A
continuacion se detallan los logros del trimestre, que reflejan la digitalizacién como base de los tres pilares de nuestra
estrategia ESG:

“E” Environmental (Ambiental): Construir un futuro mas verde
e Nuevos acuerdos de energia renovable en Espafia y Brasil (SDG #7) por séptimo afio consecutivo

e Lanzamiento del “Net-Zero Hub” para ayudar pequefias empresas a lograr cero emisiones netas en el Reino Unido
(SDG #13)

e >1k centrales cerradas en Espaia desde 2016, ahorrando 1.000 GWh; apagado acelerado del 3G en Alemania,
llevando a ahorros de energia de 60GWh por afio (SDG #12, #13)

“S” Social: Ayudar a la sociedad a prosperar

e Telefénica avanza en una mayor conexion: 13M hogares conectados en el Reino Unido a la red de banda ancha
“gigabit” de VMO2. Avances significativos en dreas rurales y zonas costeras con acuerdos para conectar 600 zonas
sin cobertura en Espafia y 250k hogares en el sur de Argentina, y 13k areas ya conectadas en Peru (SDG #9)

e Lanzamiento del primer banco de datos nacional en el Reino Unido, proporcionando datos mdviles gratuitos para
afrontar la pobreza (SDG #9)

e 25k+ empleados han participado en 300 iniciativas en el Dia Internacional de Voluntarios de Telefdnica (SDG #4, #8,
#13)

e ‘ProFuturo’, primer proyecto de Espafia en recibir el premio "WISE" por la innovacion en educacion (SDG #4)
“G” Gobernanza: Liderar con el ejemplo
¢ Vivo hasido listada en el ranking “Best Emerging Market Performers” de Vigeo Eiris

e Premios significativos con reconocimiento y logros en diversidad: en Chile “Sello Iguala Conciliacién”, del Ministerio
de la Mujer y Equidad de Género, y en Pertd, “Gran Premio Igualitario 2021” de Scotiabank (SDG #5)

e Definicién de un nuevo objetivo de llegar a 30% de ejecutivos negros en posiciones de liderazgo en Brasil hasta 2024
(SDG #5)
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Evolucion operativa

TELEFONICA ACCESOS

Datos no auditados (Miles)

20 /1 oo} |

marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var
Accesos Minoristas 336.610,7 331.436,4 335.158,7 339.715,9 341.122,7 343.474,8 341.887,8 2,0
Accesos de telefonia fija 34.927,7  34.172,2  33371,1  32.706,1 32.006,6  31.3959  30.521,3 (8,5)
Banda ancha 25.798,1  25.640,2  25.578,8  25.497,5 25.586,7  25.662,6  25.713,4 0,5
UBB 19.713,4 19.943,6 20.314,8 20.633,1 21.071,9 21.481,7 21.873,3 7,7
FTTH 8.565,7 8.950,3 9.486,8 9.964,2 10.574,6 11.142,7 11.709,8 23,4
Accesos moviles 263.652,7 259.467,7 264.2249  269.643,1 271.780,1 274.917,0 274.263,8 3,8
Prepago 129.784,0 126.336,4 128.978,9 131.676,4 131.508,6  131.764,2  129.147,7 0,1
Contrato 109.181,1 108.856,6 110.022,0 111.808,9  113.511,4 114.983,2 115.899,8 5,3
loT 24.687,6 242746 252240  26.157,7 26.760,1  28.164,6  29.216,4 15,8
TV de Pago 11.909,1  11.832,7  11.6654  11.557,5 11.447,2  11.258,2  11.152,0 (4,4)
Accesos Mayoristas 22.327,0 22.554,7 23.068,9 22.455,0 23.066,4 23.747,4 23.854,6 3,4
Accesos mayoristas fija 3.793,6 3.753,1 3.742,5 3.722,8 3.698,1 3.679,6 3.699,8 (1,1)
Accesos mayoristas movil 18.533,4 18.801,6 19.326,4 18.732,1 19.368,3 20.067,8 20.154,8 4,3
Total Accesos 358.937,7 353.991,1 358.227,6 362.170,9 364.189,1 367.222,2 365.742,4 2,1

Notas:
- Incluyen los accesos de VMO?2 desde junio 2021 y se reportan también a efectos comparativos desde enero de 2020.
- Accesos de FTTH incluyen las conexiones de Espaiia, Brasil e Hispam.

COBERTURA PROPIA

UBB
Datos no auditados
(Miles)
marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var
UBB UUII pasadas (1) 71.808,5  73.321,6  75.283,3  77.110,6 78.574,9  80.370,9 82.270,4 9,3
FTTH 41.082,9  42.952,5  45611,0  47.824,2 49.271,3  51.444,9 53.522,9 17,3
Up-Take FTTH 26 % 26 % 26% 26 % 27 % 27 % 27% 1,1 p.p.
Notas:

(1) Incluyen las UUII pasadas de UBB de VMO2 desde junio 2021 y se reportan también a efectos comparativos desde enero de 2020.
- FTTH y Up-Take FTTH incluye UUII pasadas y conectadas en Esparfia (incluyendo mayoristas), Brasil e Hispam.

Mejora del mix de clientes

La base de accesos del Grupo, incluyendo el 100% de los accesos de VMO2 y ex-Costa Rica, aumenta un 3% interanual
hasta 365,7M a septiembre 2021, con los accesos de alto valor de UBB, FTTH y contrato creciendo un +8%, +23% y +6%,
respectivamente. El ingreso medio por acceso (excluyendo UK) aumenta un 0,7% interanual organico en 3T 21 (+0,6%
interanual organico en 9M 21), mientras que los niveles de churn (excluyendo UK) se contienen interanual y
secuencialmente (2,6% en 3T 21).

Mejora de las infraestructuras y las Tl

Telefdnica continta reforzando su ventaja competitiva y la sostenibilidad de su modelo operativo en linea con los tres
pilares principales de su estrategia de red: evolucién continua hacia una red FTTH+5G preparada para el futuro; el
desarrollo de redes abiertas, principalmente Open RAN y el proyecto de Banda Ancha Abierta (Open Broadband); y la
virtualizacion de toda la arquitectura de red.

Las UUII pasadas con UBB alcanzan 156,6M a septiembre (incluyendo VMO2), un aumento del 6% interanual, de las
cuales 82M son red propia, +9% interanual. La red FTTH alcanza 54M de UUII pasadas, +17% interanual. Los acuerdos de
despliegue de fibra con vehiculos de infraestructura o FibreCos permiten la expansién de la huella al tiempo que
optimizan el CapEx y los retornos.
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El fundamento estratégico de nuestra estrategia de fibra es sdlido: la escalabilidad es alta, lo que permite la
actualizacidon con una inversién marginal muy baja, mientras que también se ha demostrado que es la tecnologia de
"backhaul" mas eficaz para las redes 5G.

El proyecto de Banda Ancha Abierta estd permitiendo la evolucién de nuestra red de fibra fija hacia un nuevo modelo
abierto, escalable y virtualizado con mayor eficiencia, flexibilidad y capacidad ("XGS-PON ready"). La introduccion sera
gradual, comenzando con el primer despliegue comercial en 1S 22 en Brasil, antes de extenderse al resto de nuestros
mercados.

Los equipos de clientes fijos de acceso abierto desarrollados internamente alcanzan 43,8M con 10,4M de "Home
Gateway Units" (HGUs con la ultima capacidad WiFI) que dan servicio al 90% de los clientes de FTTH.

En movil, la cobertura LTE se sitia en 84% (99% en Europa y 79% en Latam), +2 p.p. interanual.

Nuestro despliegue de 5G continda avanzando a buen ritmo, con la confirmacién de la definicidn de proveedores y la
adaptacion del "core multi-vendedor" al 5G Stand Alone. Esperamos un despliegue comercial masivo de 5G Stand Alone
pleno, y todos los beneficios asociados, entre 2022 y 2025, dependiendo de los mercados y de la disponibilidad de la
tecnologia, los dispositivos y el espectro. El 5G estd actualmente activo en 210 ciudades en Reino Unido, en >100
ciudades en Alemania y en 9 ciudades en Brasil. En Espafia cubre mds del 80% de la poblacion. En Alemania y Reino
Unido, los acuerdos de comparticion de redes nos permitirdn desplegar el 5G con mayor eficiencia. En Espafia,
seleccionamos a IBM para implementar la primera Plataforma de Red Central 5G nativa en la nube en el pais, incluyendo
el despliegue de DataCenters de Lab y de Produccion durante 2022-2023.

También estamos realizando la transicién a una red mdvil virtualizada Open RAN que aumentara la eficiencia y la
competitividad de los futuros despliegues, mejorando nuestro mapa de proveedores, simplificando nuestra arquitectura
de Tl y automatizando la red ("zero touch"). Ya hemos testado la tecnologia Open RAN en Alemania, Reino Unido, Brasil
y Argentina, y pronto comenzaran las pruebas en Espafia. La validacion ampliada en el despliegue de campo tendra lugar
en los cuatro mercados principales desde 2021 hasta 1S 22, empezando por Alemania. La ambicion es alcanzar hasta el
50% del crecimiento de RAN en el periodo 2022-2025. Para ello, hemos seleccionado a NEC como integrador de
sistemas para los pilotos y despliegues comerciales de Open RAN en Alemania, Reino Unido, Espafia y Brasil, con planes
de escalar hasta un total de al menos 800 emplazamientos para uso comercial a partir de 2022.

Nuestras redes 5G nos permitiran prestar nuevos servicios de forma mas flexible y eficiente. En este sentido, seguimos
trabajando en Network Slicing, probando soluciones con socios y aumentando los casos de uso; y en las Redes
Definidas por Software (SDN) con la estandarizacion (a través de la TIP Alliance) y la implementacion en los principales
mercados, testando la nube publica para funciones de red virtualizadas (NFV) con Amazon y con Google Anthos en
Brasil.

Multiples colaboraciones con "hyperscalers" en el ecosistema Multi Edge Computing (MEC), incluyendo Microsoft y
Google, demuestran nuestro enfoque pionero en la entrega de soluciones comerciales y nuestra capacidad
estratégicamente diferenciada para fijar nuestras centrales con plataformas Edge y 5G.

Telefénica esta plenamente comprometida con la aceleracién de su plan de sostenibilidad. El 100% de nuestra
electricidad procede ya de fuentes renovables en Europa, Brasil y Peru (el 87% a nivel global). Ademds, hemos
alcanzado nuevos acuerdos a largo plazo en Espafia y Brasil para la construcciéon de nueva capacidad de generacién de
electricidad renovable para el propio consumo de Telefénica. Esta iniciativa mejorard el mix energético en estos paises
y reducira nuestra exposicion a las fluctuaciones del precio de la energia.

También hemos seguido aplicando proyectos de eficiencia energética para controlar los costes y las emisiones de CO,. A
través de la implementacién de mas de 1.200 proyectos de Transformacién de la Red, hemos estabilizado el consumo
de energia en los ultimos 5 afos, reduciéndolo en un 2,4% a pesar de que el trafico gestionado por nuestras redes ha
aumentado mas de 5,1 veces en este periodo. Estos proyectos han permitido ahorrar 2M de toneladas de CO,, 7 TWh de
energia y 1.000M€ de costes.

Estamos por tanto avanzando a buen ritmo hacia nuestro objetivo de cero emisiones netas en nuestras operaciones
principales para 2025 y en Hispam y en nuestra cadena de valor para 2040 como maximo. La evoluciéon hacia la fibra y la
sustitucion de las redes de cobre y 3G seran fundamentales para alcanzar estos importantes objetivos.

En Espafia, el cierre de la red de cobre ha acelerado durante 2021 con mas de 1.000 centrales cerradas de un total de
mas de 8.500. Esto nos ha permitido reducir las emisiones de CO, y el uso de energia (-85% en fibra vs. cobre) y reciclar
mas de 65k toneladas de cable de cobre desde 2016. Nuestro objetivo es ser el primer operador de telecomunicaciones
en sustituir totalmente el cobre por la fibra en 2025 y captar los ahorros adicionales.
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Del mismo modo, en mavil, la capacidad de 3G se ha reducido un 82% en Alemania en el ultimo afio, mientras que el
cierre de 3G en Espafia esta previsto para 2025. La tecnologia 5G es hasta un 90% mas eficiente que el 4G en términos
de consumo de energia por unidad de trafico (W/Mbps).

Ademas, la virtualizaciéon de la red es mads eficiente energéticamente que el "Bare Metal" y nuestras primeras
estimaciones indican un ahorro de energia superior al 30%.

En todo el Grupo, los procesos digitalizados alcanzan el 79% en 3T 21 (+2 p.p. interanual) y se gestionan en tiempo real,
lo que nos permite ofrecer un servicio mas agil a los clientes.
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Resultados financieros

Resultados consolidados

TELEFONICA
RESULTADOS CONSOLIDADOS
Datos no auditados (Millones de euros)

2021 2020 reportado organico 2021 2020 reportado organico

Importe neto de la cifra de negocios 29.603 32.167 (8,0) 1,7 9.298 10.461 (11,1) 3,6
Otros ingresos 12.019 1.003 n.s. 18,4 1.144 320 257,3 42,4
Gastos por operaciones (20.930) (22.505) (7,0) 2,3 (6.662) (7.315) (8,9) 6,2
Pérdidas por deterioro y venta de activos (71) (919) (92,3) 167,3 (45) (795) (94,3) 40,5
Resultado operativo antes de amort. (OIBDA)
Subyacente 9.797 10.749 (8,9) 3.034 3.518 (13,7)
Resultado operativo antes de amort. (OIBDA) 20.620 9.747 111,6 1,7 3.734 2.672 39,8 1,6
Margen OIBDA 69,7 % 30,3% 39,4p.p. 0,0p.p. 40,2 % 255% 14,6 p.p. (0,6 p.p.)
Amortizaciones (6.295)  (7.079) (11,1) 0,4 = (2.155)  (2.128) 1,3 0,3
Resultado operativo (Ol) 14.326 2.668 n.s. 4,7 1.579 544 190,3 5,0
Participacién en resultados de inversiones puestas
en equivalencia (58) 7 c.s. 10 2 n.s.
Resultados financieros (938) (1.280) (26,7) (386) (532) (27,4)
Resultado antes de impuestos 13.330 1.394 n.s. 1.203 14 n.s.
Impuesto sobre beneficios (1.555) (528) 194,5 (355) (108) 229,9
Resultado del periodo 11.776 866 n.s. 849 (93) C.s.
Atribuido a los accionistas de la Sociedad
Dominante 9.335 671 n.s. 706 (160) C.s.
Atribuido a intereses minoritarios 2.441 196 n.s. 143 67 113,7
g:rgscragg%dr:(?nﬁﬁ%iir;do de acciones ordinarias 5603 5681 (1,4) 5531 5679 (1,7)
eciomstas a6 1 Sotiednd bomibante (euros) 163 008 012 (004

Resultado por accion bdsico atribuido a los

accionistas de la Sociedad Dominante (euros)

Subyacente 0,35 0,33 6,1 0,08 0,12 (34,7)

Notas:

- El numero medio ponderado de acciones en circulacion durante el periodo se obtiene aplicando la NIC 33 "Ganancias por accion". Por tanto, no computa como acciones en
circulacion la media ponderada de acciones en autocartera durante el periodo. Por otra parte, el denominador se ajusta retrospectivamente con las operaciones que
suponen una modificacion en el nimero de acciones en circulacion sin una variacion asociada en los recursos (como si éstas hubieran tenido lugar al inicio del primer periodo
presentado), como en el caso del "scrip dividend" de julio y diciembre 2020 y junio 2021.

- El resultado neto bdsico por accion se obtiene dividiendo la cifra del resultado del periodo atribuido a los accionistas de la sociedad dominante, ajustado por la imputacién
al ejercicio del cupdn neto correspondiente a los “Otros instrumentos de patrimonio” (181M€ en enero-septiembre 2021 y 196 M€ en enero-septiembre 2020), entre la media
ponderada de acciones ordinarias en circulacion durante el periodo.

- Los resultados consolidados del Grupo Telefénica desconsolidan la division de torres de Telxius mientras que T. UK deja de consolidarse por el método de integracion global
y la nueva “joint venture” VMO2 se integra por el método de puesta en equivalencia desde el 1 de junio de 2021. Adicionalmente, los resultados consolidados del Grupo
Telefénica desconsolidan T. Costa Rica mientras que Cancom UK&I se incorpora desde el 1 de agosto de 2021.

El impacto de la evolucién de los tipos de cambio en los resultados ha sido practicamente nulo en 3T 21 (-22M€ en
ingresos; +1M<€ en OIBDA), reduciéndose secuencialmente principalmente por la apreciacion del BRL desde 2T 21. En
9M 21, el impacto negativo del tipo de cambio de 981M<€ en ingresos se ha reducido hasta 365M€ en OIBDA y 144M<€ en
el flujo de caja, 55M€ en deuda neta o 100M€ en deuda neta incluyendo arrendamientos.

El importe neto de la cifra de negocios (ingresos) disminuyen un 11,1% interanual en 3T 21 (-8,0% en 9M 21)
principalmente por los cambios en el perimetro, que contraen 15,3 p.p. interanualmente. Excluyendo esto, el
crecimiento de los ingresos reportados esta alineado con el crecimiento organico. En términos organicos, los ingresos
aumentan un 3,6% interanual en 3T 21 (+1,7% en 9M 21), con una aceleracidn en el crecimiento de los ingresos por
servicio hasta el 3,3% interanual y un aumento de las ventas de terminales del 6,3% interanual. En el mix de ingresos, el
peso de los ingresos asociados a la conectividad de banda ancha junto a los servicios mas alld de la conectividad
aumenta 3,8 p.p. interanual hasta el 71% del total de los ingresos de servicio, mientras que el peso de los ingresos de
voz y acceso disminuyen 2,4 p.p. interanual hasta el 29% en 9M 21.

El crecimiento interanual orgdnico de los ingresos B2B continla acelerandose hasta el +4,8% en 3T 21, principalmente
por el mejor comportamiento en los mercados en el segmento de Grandes Empresas, lo que demuestra nuestra
condicion de socio tecnoldgico de confianza para las empresas en su proceso de digitalizacion.
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Los otros ingresos ascienden a 1.144M€ en 3T 21, incluyendo 753M€ de plusvalias principalmente por la venta de
T. Costa Rica y el cierre del segundo tramo de la venta de torres de T. Alemania a Telxius, registradas en "Otras
sociedades y eliminaciones", asi como plusvalias por el cierre de FiBrasil e InfraCo Chile, registradas a nivel de segmento,
con los correspondientes ajustes en "Otras sociedades y eliminaciones". En 9M 21, los otros ingresos ascienden a
12.019M€£, reflejando principalmente plusvalias contabilizadas en 2T 21 (por el cierre de la "joint venture" VMO?2 vy la
venta de las divisiones de torres de Telxius) y en el 3T 21.

Los gastos por operaciones disminuyen un 8,9% interanual en 3T 21 (-7,0% interanual en 9M 21), principalmente por el
impacto positivo de los cambios de perimetro (+15,1 p.p.). Los gastos de reestructuracién ascienden a 22M€ en 3T 21,
relacionados principalmente con Hispam. En términos organicos, los gastos por operaciones aumentan 6,2% interanual
en 3T 21 (+2,3% interanual en 9M 21), fundamentalmente impactado por mayores gastos de aprovisionamientos en
Espafia (debido a mayores gastos de Tl y contenidos, los ultimos extraordinariamente inferiores en 3T 20) e Hispam (por
mayor actividad comercial) y, en menor medida, por mayores costes de personal.

La plantilla promedio se situa en 108.868 empleados en 9M 21, un 4,0% menos interanualmente fundamentalmente por
la desconsolidacion de T. UK.

Las pérdidas por deterioro y venta de activos ascienden a 45M<€ en 3T 21, vs. 795M€ en 3T 20 (asociadas a un deterioro
asignado a T. Argentina por 785M€). En 9M 21, asciende a 71M€ (919M€ en 9M 20, reflejando los deterioros en
T. Argentina en 2Ty 3T).

El resultado operativo antes de amortizaciones (OIBDA) aumenta un 39,8% en 3T 21 afectado por las plusvalias del
3T 21 (+753M¢€) y el deterioro registrado en 3T 20 (+785M€), parcialmente compensado por los cambios en el perimetro
(-541M€). En 9M 21, el OIBDA asciende a 20.620M€, reflejando las plusvalias de 10,9 mil millones de euros registradas
en el periodo. En términos organicos, el OIBDA crece un 1,6% interanual (+1,7% en 9M 21).

El OIBDA subyacente asciende a 3.034M€ en 3T 21 (-13,7% interanual; -8,9% interanual hasta 9.797M€ en 9M 21) tras
excluir +753M<€ de plusvalias, -22M<€ de gastos de reestructuracién y -31M€ de otros impactos.

El margen OIBDA (en términos orgdnicos) se mantiene practicamente estable interanualmente en 33,0% en 3T 21y
33,4% en 9M 21.

La amortizacién del inmovilizado es ligeramente superior, +1,3% interanual o +0,3% interanual en términos organicos,
en 3T 21. En 9M 21, desciende en 11,1% interanual (+0,4% interanual organico) debido al efecto del tipo de cambio,
menores amortizaciones en T. UK y Telxius debido a la clasificacion como mantenido para la venta, y menor impacto de
la amortizaciéon acelerada en T. México como consecuencia de la transformacion del modelo operacional.

Participacion en resultados de inversiones puestas en equivalencia asciende a 10M€ en 3T 21 y 58M€ en 9M 21,
incluyendo principalmente los resultados de la "joint venture" VMO2.

Los gastos financieros netos se reducen un 27,4% interanual en 3T 21 (-26,7% interanual en 9M 21) por la reduccién de
la deuda en divisas europeas y efectos extraordinarios en 2020.

El gasto por impuesto asciende a 355M<€ en 3T 21 comparado con 108M<€ en 3T 20, principalmente por el efecto fiscal
del deterioro en Argentina en 2020. En 9M 21, el gasto por impuesto asciende a 1.555M€, afectado fundamentalmente
por el cierre del procedimiento inspector del Grupo fiscal en Espafia, la provision de la contingencia en Peru y los ajustes
por incremento de tipos impositivos en Reino Unido y Argentina.

El resultado atribuido a intereses minoritarios asciende a 143M€ en 3T 21 (67M<€ en 3T 20) asociado principalmente al
mayor resultado atribuido a T. Deutschland. En 9M 21, asciende a 2.441M€ (vs. 196M€ en 9M 20), reflejando
fundamentalmente el resultado de intereses minoritarios de Telxius por el resultado de la venta de torres.

El resultado atribuido a los accionistas de la Sociedad Dominante asciende a 706 M€ en 3T 21 con un resultado basico
por accion de 0,12€, afectado impactos excepcionales en el trimestre. En 9M 21, el beneficio neto asciende a 9.335M€ y
el BPA a 1,63€, y en términos subyacentes, totaliza 2.110M€ (+2,8% interanual) y 0,35€ (+6,1% interanual).
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Flujo de caja y financiacion

TELEFONICA
RECONCILIACIONES DEL FLUJO DE CAJA CON OIBDA MENOS CAPEX
Datos no auditados (Millones de euros)

enero - septiembre

2021 2020 % Var
OIBDA 20.620 9.747 111,6
- CapEx devengado en el periodo (4.893) (4.067)
- Sin impacto en caja y otros (1) (10.881) 939
- Inversion en circulante (365) (764)
- Pago de intereses financieros netos (1.066) (1.056)
- Pago de impuestos sobre Sociedades (379) (462)
- Dividendos pagados a accionistas minoritarios (263) (322)
= Flujo de caja libre excluyendo pagos de principal de arrendamientos 2.773 4.016 (30,9)
- Pagos de principal de arrendamientos (1.303) (1.215)
"= Flujo de caja libre incluyendo pagos de principal de arrendamientos - 1470 2801 (47,5)
""" Ntimero medio ponderado de acciones ordinarias en circulacion (millones) | 5603 ses1
= Flujo de caja libre por accidn (euros) 0,26 0,49 (46,8)

- El numero medio ponderado de acciones en circulacion durante el periodo se obtiene aplicando la NIC 33 "Ganancias por accion". Por tanto, no computa como acciones en
circulacion la media ponderada de acciones en autocartera durante el periodo. Por otra parte, el denominador se ajusta retrospectivamente con las operaciones que
suponen una modificacion en el numero de acciones en circulacion sin una variacion asociada en los recursos (como si éstas hubieran tenido lugar al inicio del primer periodo
presentado), como en el caso del "scrip dividend" de julio y diciembre 2020 y junio 2021.

- Los resultados consolidados del Grupo Telefénica desconsolidan la division de torres de Telxius mientras que T. UK deja de consolidarse por el método de integracion global
y la nueva “joint venture” VMO2 se integra por el método de puesta en equivalencia desde el 1 de junio de 2021. Adicionalmente, los resultados consolidados del Grupo
Telefénica desconsolidan T. Costa Rica mientras que Cancom UK&I se incorpora desde el 1 de agosto de 2021.

- Los pagos de espectro ascienden a 1.012M€ en enero-septiembre 2021 (521M€ en Reino Unido, 333M€ en Espafia, 133M€ en Chile, 21M€ en Alemania y 3M€ en
Colombia). En enero-septiembre 2020 ascienden a 10ME.

(1) En enero-septiembre 2021 estd asociado principalmente a plusvalias (4,4 mil millones de euros "joint venture" VMO2, 5,8 mil millones de euros torres Telxius y 0,8 mil
millones de euros por la venta de torres de T. Deutschland, las ventas de Costa Rica, InfraCo Chile y FiBrasil). Incluye también 39ME€ relacionados con compromisos
adquiridos por planes de reestructuracion a largo plazo, principalmente en Hispam y "Otras sociedades y eliminaciones". En enero-septiembre 2020 se relaciona
principalmente con los deterioros en Argentina de 894M¥€, mientras tambien incluye 45M¥€ relacionados con compromisos adquiridos por planes de reestructuracion a largo
plazo, principalmente en Alemania, Hispam y "Otras sociedades y eliminaciones”.

El flujo de caja libre generado en 3T 21 esta afectado por pagos de espectro en Espaiia por 310M<£. Excluyendo los
pagos de espectro, el flujo de caja libre generado asciende a 869ME€, en linea con 2T 21, y un 44,9% interanual menor
por los impactos de cambios en el perimetro. El OIBDA-CapEx organico es ligeramente inferior (-0,5 interanual), el
capital circulante consume en 3T 21y los pagos de intereses, impuestos y principal de arrendamientos fueron mayores,
todo ello parcialmente compensado por menores dividendos a minoritarios. En 9M 21, el flujo de caja libre generado
por 1.470M€ se traduce en 2.482M€ excluyendo los pagos del espectro, -11,7% interanual afectado por la
desconsolidacion de las torres de Telxius y T. UK. El OIBDA-CapEx orgdnico se reduce un 3,0% interanual, los pagos del
principal de los arrendamientos aumentan, y se compensan parcialmente con un menor consumo de capital circulante,
menores pagos de impuestos y menores dividendos a minoritarios.

El OIBDA-CapEx asciende a 2.241M<€ en 3T 21 y 15.727M€ en 9M 21. En términos orgdnicos, desciende un 0,5%
interanual y 3,0% interanual, respectivamente. El ratio (OIBDA-CapEx)/Ingresos desciende 0,8 p.p. interanual hasta
20,1% en términos organicos en 3T 21 (-1,0 p.p. interanual hasta 19,9% en 9M 21).

El CapEx aumenta un 10,9% interanual en 3T 21 (+5,3% interanual organico) principalmente por el espectro devengado
en Espafia, compensando parcialmente los impactos positivos de los cambios en el perimetro. En 9M 21, el CapEx
aumenta 20,3% interanual (+9,4% interanual organico) afectado por el espectro devengado en 3T 21y 1T 21 (RU y Chile)
y parcialmente compensado por impactos positivos del tipo de cambio y cambios en el perimetro. El CapEx
(ex-espectro)/Ingresos se sitia en 12,7% en 3T 21y 13,2% en 9M 21.

El capital circulante consume 365M€ en 9M 21, impactado fundamentalmente por efectos estacionales recurrentes
como el Capex, y el efecto asociado a la decision judicial en Brasil con impacto en generacion de caja entre 2021 y 2022.
Cabe destacar la ejecucion de medidas de factorizacién de cuentas por cobrar y acuerdos de alargamiento de plazos de
pago con proveedores o con la sociedad de factoring donde se habian descontado éstos. El capital circulante mejora en
399ME£ vs. 9M 20, principalmente por una diferente ejecucion del CapEx, prepagos realizados en 1T 20 por el acuerdo
con AT&T en México y menores pagos por reestructuraciones en 9M 21. Estos factores han sido parcialmente
compensados por los efectos de las decisiones judiciales en Brasil e impactos positivos en 9M 20 por mayores cobros
por venta de activos y cobros anticipados por acuerdos a largo plazo.
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Los pagos de intereses aumentan ligeramente en 0,9% interanual en 9M 21. El coste efectivo de los pagos de intereses
de los ultimos 12 meses se situa en el 3,29% a sep-21 (excluyendo intereses de arrendamientos: 3,27%).

El pago de impuestos se reduce un 17,9% interanual en 9M 21 debido principalmente a pagos extraordinarios en 2020 y
los efectos de la desconsolidacion de T. UK, compensados parcialmente por mayores pagos a cuenta en 2021.

Las operaciones con accionistas minoritarios disminuyen -18,4% interanual hasta 263M€ en 9M 21 principalmente por
menores pagos de dividendos a los intereses minoritarios de T. Brasil y Telxius.

Los pagos de principal de arrendamientos aumentan un 7,2% interanual hasta 1.303M€ en 9M 21.

Posicion de financiacion

TELEFONICA
VARIACION DE DEUDA

Datos no auditados (Millones de euros)

enero - septiembre

2021 2020 % Var

Deuda financiera neta al inicio del periodo 35.228 37.744

+ Flujo de caja libre incluyendo pagos de principal de arrendamientos (1.470) (2.801)

+ Hibridos 35 723

+ Remuneracion a tenedores de instrumentos de patrimonio 929 1.003

+ Pago de compromisos con empleados 657 697

+ Inversiones financieras netas (1) (13.157) 41

+ Impacto de tipo de cambio y otros (256) (733)
“Deuda financiera neta al final del periodo T orges 36676 (40,1)
“¢Amendamientos T e 6316

Deuda financiera neta incluyendo arrendamientos al final del periodo 29.906 42.992

- Los resultados consolidados del Grupo Telefénica desconsolidan la division de torres de Telxius mientras que T. UK deja de consolidarse por el método de integracion global
y la nueva “joint venture” VMO2 se integra por el método de puesta en equivalencia desde el 1 de junio de 2021. Adicionalmente, los resultados consolidados del Grupo
Telefénica desconsolidan T. Costa Rica mientras que Cancom UK&I se incorpora desde el 1 de agosto de 2021.

- En enero-septiembre 2021 incluye 5,0 mil millones de euros relacionados con la "joint venture" VMO2, 4,1 mil millones de euros con la venta de torres de Telxius (tras la
distribucion de fondos estimada a minoritarios de Telxius) y approx. 1 mil millones de euros de la venta de torres de T. Deutschland, venta de T. Costa Rica y cierre de
vehiculos de fibra en Chile y Brasil, compensando parcialmente la adquisicion de Cancom UK&I.

- La deuda financiera neta se sitiia en 25,0 mil millones de euros a septiembre 2021 tras la distribucion de fondos estimada a minoritarios de Telxius.

La deuda financiera neta se reduce un 40,1% interanual hasta 21.965M€ a septiembre 2021 y un 31,8% interanual hasta
25,0 mil millones de euros tras la distribucion de fondos estimada a minoritarios de Telxius.

En 3T 21, la deuda financiera neta (tras la distribucién de fondos estimada a minoritarios de Telxius) se reduce 1,2 mil
millones de euros debido a las desinversiones financieras netas por 1,1 mil millones de euros (por la venta de torres de
T. Deutschland, la venta de T. Costa Rica y el cierre de los vehiculos de fibra en Chile y Brasil, compensando parcialmente
la adquisicién de Cancom UK&I), la generacion de flujo de caja libre de 560M<£ y otros factores por 286M€ (destacando
el menor valor en euros de la deuda neta en divisas). Por otro lado, los factores que incrementan la deuda neta incluyen
la sustitucion de instrumentos de capital por 246M<£, la retribucidn al accionista (309M£, incluyendo el pago de cupones
de instrumentos de capital) y los compromisos de origen laboral por 191M&£.

En 9M 21, la deuda financiera neta (tras la distribucidon de fondos estimada a minoritarios de Telxius) se reduce 10,2 mil
millones de euros debido a: i) las desinversiones financieras netas por 10,1 mil millones de euros, incluyendo las
desinversiones del 3T 21 y 2T 21 (venta de torres de Telxius y fondos de la "joint venture" VMQ?2), ii) la generacién de
flujo de caja libre de de 1.470M< vy iii) otros factores (256M€; destacando la sentencia judicial favorable en Brasil). Por
otro lado, los factores que aumentan la deuda neta incluyen la retribucion al accionista por 929M€ (incluyendo el pago
de cupones de instrumentos de capital), los compromisos de origen laboral por 657M€ vy iii) la sustitucion de
instrumentos de capital por 35M£.

Las iniciativas inorganicas ejecutadas en 3T 21 nos han permitido reducir aun mas la deuda financiera neta en
aproximadamente mil millones de euros. Junto con el cierre de la "joint venture" en Reino Unido y la venta de torres de
Telxius en 2T 21, tras la distribucién de fondos estimada a minoritarios de Telxius, el cierre de la venta de El Salvador y
del vehiculo de fibra en Colombia, e incluyendo la adquisicion de Oi, nos ha permitido reducir la deuda financiera neta
en 9,6 mil millones de euros desde dic-20 hasta 25,6 mil millones de euros.
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La deuda financiera neta incluyendo arrendamientos asciende a 29.906M€ a septiembre 2021, 33,0 mil millones de
euros tras la distribucion de fondos estimada a minoritarios de Telxius, vs. 41.697M£ a diciembre 2020. El impacto de
los arrendamientos en la deuda financiera neta aumenta en 1,5 mil millones de euros en 9M 21 hasta 7.941M<€, debido
principalmente al efecto neto en 2T 21 del aumento de arrendamientos en las operadoras tras la venta de torres de
Telxius a ATC y menores arrendamientos de Telxius tras su desconsolidacion, parcialmente compensado por menores
arrendamientos tras la desconsolidacion de Reino Unido.

Telefdnica, en el entorno actual de tipos de interés bajos, ha refinanciado 5.407M€ (1.694M<€ en el Grupo, 1.650M€ en
la “joint venture” con Allianz, 1.976M£ en la “joint venture” VMO2 y 87M£ equivalentes en FiBrasil) de su deuda en
9M 21 (excluyendo papel comercial y préstamos bancarios a corto plazo), lo que ha permitido al Grupo mantener una
sélida posicién de liquidez y extender los vencimientos de la deuda. A cierre de septiembre 2021, el Grupo tiene
cubiertos los vencimientos de deuda mds allda del 2024. La vida media de la deuda se sitia en 13,85 afios (tras la
distribucion de fondos estimada a minoritarios de Telxius) vs. 10,79 afios en diciembre 2020.

Actividades de financiacion en el 3T 21

e En julio, T. Emisiones ha recomprado un nominal de 838,6 M€ sobre bonos senior en euros y T. Europe, B.V. ha
recomprado un nominal de 114,9M€ sobre el hibrido existente con fecha de rescate en mar-22, tras la oferta de
recompra lanzada en junio.

e Adicionalmente, T. Colombia ha firmado un préstamo bilateral vinculado a indicadores de sostenibilidad por
500.000M pesos colombianos con vencimiento en mar-25.

e También en julio, T. Emisiones, S.A.U. emitié un aviso de amortizacion anticipada por la totalidad de las notas senior
con un cupoén de 4,570%, vencimiento en 2023 y un importe de 750M$ que se amortizé en su totalidad el 2 de
agosto de 2021.

e En septiembre, T. Europe, B.V. amortizé anticipadamente los 127,5M€ que quedaban vivos del hibrido existente con
fecha de rescate en mar-22.

Telefdnica, S.A. y sus sociedades instrumentales contindan su actividad de emisidon bajo Programas de Pagarés y Papel
Comercial (Doméstico y Europeo), manteniendo un saldo nocional vivo de 1.021M<€ a sep-21.

Las lineas de crédito disponibles y comprometidas con diferentes entidades de crédito alcanzan 12.427M<€ a septiembre
2021 (11.654M€ con vencimiento superior a doce meses), que junto con la posicién de equivalentes de efectivo y
activos financieros corrientes, sitla la liquidez en 22.606M<£ (tras la distribucidon de fondos estimada a minoritarios de
Telxius).
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Resultados por segmento

TELEFONICA
DATOS FINANCIEROS SELECCIONADOS

2021 reportado  organico 2021 reportado organico
Importe neto de la cifra de negocios 29.603 (8,0) 1,7 9.298 (11,1) 3,6
Telefdnica Espaia 9.209 0,0 0,0 3.114 0,4 0,4
Telefdnica Deutschland 5.711 3,7 3,7 1.967 5,1 5,1
Telefénica UK 2.628 (47,1) (7,0) — - —
Telefénica Brasil 5.108 (10,0) 1,9 1.791 4,1 2,2
Telefénica Hispam 6.069 1,4 49 2.124 11,6 6,2
Otras sociedades y eliminaciones 877 6,9 12,4 302 13,3 1,7
Importe neto de la cifra de negocios (agregando 50% de la "JV"
VMO2 desde junio) 31.597 10814
OIBDA 20.620 111,6 1,7 3.734 39,8 1,6
Telefénica Espafia 3.535 (5,4) (6,0) 1.182 (8,9) (8,9)
Telefdénica Deutschland 1.795 7,4 6,4 623 8,0 3,5
Telefdnica UK 919 (39,9) 10,0 — — —
Telefdnica Brasil 2.326 (2,5) 1,8 846 17,7 3,0
Telefdnica Hispam 1.641 216,0 3,2 872 c.s. 11,6
Otras sociedades y eliminaciones 10.405 c.s. c.s. 211 c.s. 1,1
OIBDA (agregando 50% de la "JV" VMO2 desde junio) 21.335 4.273
Margen OIBDA 69,7 % 39,4 p.p. 0,0 p.p. 40,2 % 14,6 p.p. (0,6 p.p.)
Telefénica Espafia 38,4 % (2,2p.p.) (2,5p.p.) 380% (3,9p.p.) (3,9p.p.)
Telefénica Deutschland 31,4 % 1,1 p.p. 0,8 p.p. 31,7 % 0,9 p.p. (0,5 p.p.)
Telefonica UK 35,0 % 4,2 p.p. 5,4 p.p. — % (32,4) —
Telefénica Brasil 45,5 % 3,5p.p. 0,0 p.p. 47,3 % 54p.p. 03p.p.
Telefénica Hispam 27,0 % 18,4 p.p. (0,4 p.p.) 41,0%  59,1p.p. 1,2 p.p.
Otras sociedades y eliminaciones n.s. n.s. 13,0p.p. n.s. n.s. (0,3 p.p.)
Resultado neto atribuido a los accionistas de la Sociedad Dominante 9.335 n.s. 706 c.s.
Resultado por accién basico (euros) 1,63 n.s. 0,12 c.s.
Inversion (CapEx) 4.893 20,3 9,4 1.493 10,9 5,3
Telefénica Espafia 1.365 33,3 0,6 645 71,9 (11,1)
Telefdénica Deutschland 810 11,6 11,6 303 20,4 20,4
Telefdnica UK 933 52,8 24,1 — — —
Telefdnica Brasil 1.002 5,2 18,4 354 23,4 19,3
Telefdénica Hispam 654 6,7 (1,6) 154 (0,9) 6,8
Otras sociedades y eliminaciones 128 (8,2) 14,1 37 (48,7) 21,1
CapEx (agregando 50% de la "JV" VMO2 desde junio) 5.286 1.791
Espectro 989 n.s. n.s. 315 n.s. n.s.
OIBDA-CapEx 15.727 176,9 (3,0) 2.241 69,1 (0,5)
Telefénica Espafia 2.169 (20,0) (8,5) 537 (41,8) (8,0)
Telefdénica Deutschland 985 41 2,6 320 (1,6) (8,5)
Telefénica UK (14) C.s. 0,5 — — —
Telefdnica Brasil 1.324 (7,6) (9,2) 492 13,9 (7,9)
Telefdénica Hispam 986 c.s. 6,8 718 c.s. 14,0
Otras sociedades y eliminaciones 10.277 c.s. (50,6) 174 c.s. (11,0)
OIBDA-CapEx (agregando 50% de la "JV" VMO2 desde junio) 16.049 2.482
OIBDA-CapEx/Ingresos 53,1 % 35,5p.p. (1,0p.p.) 241% 11,4p.p. (0,8 p.p.)
(OIBDA-CapEx)/Ingresos (ex-espectro) 56,5 % 38,8 p.p. (1,0p.p.) 27,5% 14,8p.p. (0,8 p.p.)

Detalle de reconciliacion incluido en soporte Excel publicado.

Notas:

- OIBDA y Ol de los negocios se presentan antes de gastos de gerenciamiento y de marca.

- Los resultados consolidados del Grupo Telefonica desconsolidan la division de torres de Telxius mientras que T. UK deja de consolidarse por el método de integracion global
y la nueva “joint venture” VMO2 se integra por el método de puesta en equivalencia desde el 1 de junio de 2021. Adicionalmente, los resultados consolidados del Grupo
Telefénica desconsolidan T. Costa Rica mientras que Cancom UK&I se incorpora desde el 1 de agosto de 2021.

Criterio orgdnico: Se asumen tipos de cambio constantes de 2020 (promedio de 2020). Se excluyen la aportacion al crecimiento de T. Argentina y T. Venezuela. Se considera
perimetro de consolidacion constante y se excluyen plusvalias/pérdidas por la venta de compafiias, para impactos significativos. Se excluyen saneamientos, impactos no
recurrentes materiales y gastos de reestructuracion. El CapEx excluye las inversiones en espectro.

18



RESULTADOS

ENERO | SEPTIEMBRE 2021

eeo o
s Telefénica

TELEFONICA ESPANA

(Variaciones interanuales en términos organicos)

sobre ingresos

o - o, |Sobre OIBDA total
29% gc;tagllﬁ/lsszlefonlca 34% Telefénica de 9M 21

sobre OIBDA-CapEx
41% |total Telefénica de
oM 21

Pesos calculados sobre ingresos, OIBDA (ex. plusvalias) y CapEx (ex. espectro) con 50% de VMO2 JV desde junio 2021

Evolucion operativa

Los resultados del 3T 21 de T. Espafa presentan crecimiento interanual de ingresos por segundo trimestre consecutivo
(+0,4%) y mejoran frente al trimestre anterior en ganancia neta en todos los accesos y en ARPU (+2,5%). La satisfaccion
de los clientes permanece en niveles récord (NPS; 33%), y el bajo nivel de churn mejora interanualmente (-0,1 p.p.).

En el segmento residencial, nuestra estrategia de diferenciacién basada en el desarrollo de servicios digitales que
aportan valor adicional a la conectividad registra resultados positivos. “Movistar Prosegur Alarmas” ha crecido en mas
de 100k clientes desde su lanzamiento, “Movistar Salud” supera los 50k clientes y, proximamente se lanzara el nuevo
seguro del hogar “Movistar Seguros” en colaboracion con BBVA, Allianz y SantaLucia. En el segmento de bajo valor, la
intensidad competitiva persiste, si bien la exposicion de T. Espafia es menor. En el segmento de empresas, la sélida
propuesta de soluciones Tech continda impulsando los ingresos de Tl (demanda creciente).

La eficiencia energética y el objetivo de alcanzar emisiones netas cero para 2025 son claves para T. Espaiia. Se ha
adjudicado un nuevo acuerdo a largo plazo para el suministro de electricidad renovable equivalente al 50% de la energia
consumida por los edificios de oficinas. Es el acuerdo mas importante alcanzado en Espafia, mejora la matriz energética
del pais con nuevas plantas renovables y reduce nuestra exposicion a las subidas del precio de la energia. Ademas, el
cierre de mas de 1.000 centrales de cobre hasta septiembre ha permitido ahorrar mas de 1.000 GWh (equivalente a
355.000 tCo2, o a plantar seis millones de arboles) desde 2016.

Telefdnica apoya a la isla de La Palma en su lucha por controlar los dafios de la erupciéon del volcan.Estamos reforzando
la infraestructura y los equipos en la isla, garantizando la continuidad de las comunicaciones digitales. Telefénica esta
ofreciendo llamadas gratuitas y recogiendo donativos en colaboracién con Cruz Roja para ayudar a los afectados.

TELEFONICA ESPANA
ACCESOS TOTALES
Datos no auditados (Miles)

T I R

marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var

Accesos Minoristas 37.874,0 37.936,9 37.922,1 37.615,1 37.143,5 36.881,0 36.809,2 (2,9)
Telefonia fija 8.918,6 8.917,6 8.882,5 8.731,0 8.616,6 8.523,4 8.437,9 (5,0)
Banda ancha 5.985,2 5.993,4 6.030,3 5.961,9 5.911,1 5.888,6 5.873,6 (2,6)
FTTH 4.393,0 4.452,0 4.556,9 4.614,1 4.671,0 4.726,7 4.774,5 4,8
Moéviles 18.926,7 18.960,3 18.993,7 18.977,8 18.711,0 18.658,2 18.732,9 (1,4)
Prepago 1.070,2 1.012,7 940,0 888,1 840,1 806,0 783,6 (16,6)
Contrato 15.209,9 15.279,8 15.365,1 15.383,7 15.259,7 15.185,8 15.194,8 (1,1)

loT 2.646,6 2.667,7 2.688,6 2.706,0 2.611,2 2.666,4 2.754,5 2,5

TV de Pago 4.032,3 4.054,3 4.004,3 3.934,5 3.895,3 3.801,3 3.755,5 (6,2)
Accesos Mayoristas 3.772,4 3.719,9 3.709,2 3.689,5 3.676,8 3.658,3 3.679,1 (0,8)
FTTH 2.292,5 2.361,3 2.489,6 2.599,8 2.708,1 2.801,7 2.907,1 16,8

Total Accesos 41.646,4 41.656,7 41.631,4 41.304,6 40.820,3 40.539,3 40.488,3 (2,7)

COBERTURA PROPIA UBB
Datos no auditados (Miles)

T g

marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var
UBB UUII pasadas (FTTH) 23.421,8 23.650,1 24.445,4 25.219,4 25.651,3 26.134,6 26.520,1 8,5
Up-take (FTTH) 29% 29% 29% 29% 29% 29% 29% 0,1p.p.

Nota:
- El Up-take FTTH incluye los accesos minoristas y los accesos mayoristas conectados a la red FTTH.
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Los accesos (-3% interanual) mejoran su evolucidn secuencialmente y se alcanza ganancia neta trimestral positiva en
contrato movil (+9k). La fibra continda fuerte (+153k en 3T 21; +48k minoristas) impulsada por los acuerdos mayoristas
multianuales y representa el 82% de la planta de banda ancha. El uptake se situa en el 29% sobre 26,5M de UUII pasadas
(+385k en 3T 21), manteniéndose el compromiso para llevar conectividad avanzada a zonas rurales poco pobladas.

KPls CONVERGENTES

Datos no auditados

20 J oz ] |

marzo junio septiembre diciembre marzo junio septiembre % Var
Clientes Convergentes (miles) 4.824,5 4.830,3 4.847,3 4.824,8 4.781,6 4.725,9 4.682,7 (3,4)
ARPU Convergente (EUR) (acumulado) 91,8 91,3 91,5 91,4 89,7 88,5 88,9 (2,8)
Churn Convergente (acumulado) 1,5% 1,2% 1,3% 1,4% 1,5% 1,5% 1,4% 0,1 p.p.

Nota:
- Convergentes incluye Residencial, Auténomos y Pymes.

Los clientes convergentes (-3% interanual, -43k en 3T 21) se benefician en valor por el regreso de la temporada de
fatbol, reflejdndose en la mejora del ARPU hasta 89,6€ en 3T 21 (+2,5% vs 2T 21; -2,4% interanual), que mantiene un
amplio diferencial frente al mercado nacional y los principales incumbentes europeos por el valor superior ofrecido.
Asimismo, el churn en 3T 21 se mantiene en el saludable nivel mostrado en 2T 21 (1,4%) mejorando interanualmente
0,1 p.p. Los clientes de "Fusién Empresas" crecen un +9% interanual al igual que los de fibra de mayor velocidad.

Evolucion financiera

TELEFONICA ESPANA
RESULTADOS CONSOLIDADOS
Datos no auditados (Miles)

2021 2020 Reportado Organico 2021 2020 Reportado Organico
Importe neto de la cifra de negocios 9.209 9.209 0,0 0,0 3.114 3.103 0,4 0,4
Venta de terminales moviles 253 180 40,3 40,3 100 73 37,2 37,2
Importe neto de la cifra de negocios ex-venta
de terminales méviles 8.956 9.028 (0,8) (0,8) 3.014 3.030 (0,5) (0,5)
Minoristas 7.220 7.375 (2,1) (2,1) 2.392 2.459 (2,7) (2,7)
Mayoristas y Otros 1.737 1.653 51 5,1 622 571 8,9 8,9
Resultado operativo antes de amort. (OIBDA) 3.535 3.734 (5,4) (6,0) 1.182 1.298 (8,9) (8,9)
Margen OIBDA 38,4% 40,6% (2,2p.p.) (2,5p.p.) 38,0% 41,8% (3,9p.p.) (3,9p.p.)
CapEx 1.365 1.024 33,3 0,6 645 376 71,9 (11,1)
Espectro 335 — n.s. n.s. 312 — n.s. n.s.
OIBDA-CapEx 2.169 2.710 (20,0) (8,5) 537 923 (41,8) (8,0)
Nota:

- OIBDA antes de gastos de gerenciamiento y de marca.

Los ingresos de 3T 31 mantienen crecimiento interanual (+0,4%), los de venta de terminales crecen un 37,2% por el
nuevo porfolio de Fusién y los de servicio (-0,5% interanual, en linea con 2T 21) incluyen récord de crecimiento en Tl
(+31,3% interanual), a pesar de la comparativa mds desfavorable (el 3T 20 ya mostraba recuperacion frente al trimestre
del confinamiento) ya que el roaming todavia no se ha recuperado totalmente por la dilatacion de las restricciones.

El OIBDA del 3T 21 refleja en su evolucion interanual (-8,9%) el impacto negativo de los mayores costes de energia y el
efecto extraordinario de la desfavorable comparativa frente a los menores costes de contenidos del 3T 20. Sin estos
efectos, la evolucion interanual del OIBDA mostraria mejora secuencial frente a la evoluciéon interanual del 2T 21 y el
margen OIBDA se situaria por encima del 39%. El OIBDA en 9M 21 se reduce un 6,0% interanual y el margen se sitda en
38,4% (-2,5 p.p. interanual) reflejando el impacto del mayor coste de la energia, el mayor peso de ingresos con menor
margen (Tl y terminales) y la erosion del valor derivada de la pandemia.

La inversion (CapEx) en 9M se mantiene estable interanualmente (+0,6%) continuando el desarrollo de redes NGN
(FTTH y 5G) y el OIBDA-CapEx en términos organicos alcanza 2.504M<€ (-8,5% interanual) con un margen de 27,2%
(-2,5 p.p. interanual), lider entre los incumbentes en Europa. Finalmente, como primera asignacién visible de Fondos
Europeos, T.Espafia ha sido adjudicataria de cerca del 80% del total de los fondos (250M€ en la convocatoria de 2021)
dedicados a extender la banda ancha ultra fija en zonas rurales en la convocatoria de 2021.
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TELEFONICA DEUTSCHLAND

(Variaciones interanuales en términos organicos)

sobre ingresos sobre OIBDA-CapEx

18% |totales Telefénica 17% sobre, O.IBDA total 16% |total Telefénica de
Telefdnica de 9M 21

de 9M 21 oM 21

Pesos calculados sobre ingresos, OIBDA (ex. plusvalias) y CapEx (ex. espectro) con 50% de VMO2 JV desde junio 2021

Evolucion operativa

Durante el 3T 21, Telefénica Deutschland continua registrando un sélido momento comercial, impulsado por la traccion
del porfolio O, Free. La exitosa campafia de marketing "Willkommen im sehr guten Netz von O," demuestra la paridad
de calidad de la red mévil, apoyada por la oferta temporal "SIM de prueba de un mes". Ademas, en la prueba de red de
la revista SMARTPHONE, la red O, ha obtenido la calificaciéon de "muy buena" por primera vez este afio, alcanzando el
segundo puesto entre los proveedores de redes moviles alemanes.

T. Deutschland ha acelerado el apagado de la red 3G, mejorando aiin mas las redes 4G/5G y su eficiencia energética.
T. Deutschland ha integrado totalmente ESG en su estrategia empresarial y estd comprometida con el consumo 100% de
energia verde (incluidos los emplazamientos de terceros) mas alld de 2021. La red 5G ya esta en funcionamiento en mas
de 100 ciudades y esta en linea con el objetivo de alcanzar una cobertura del 30% de la poblaciéon en Alemania al final
de 2021. Ademas, se ha convertido en el primer operador de red moévil aleman en realizar con éxito una llamada de voz
puramente a través de su red 5G en vivo. Asimismo, T. Deutschland esta ampliando sus alianzas mayoristas, destacando
la incorporacidn de Lebara, con el cambio a la red de O, previsto para 2022.

TELEFONICA DEUTSCHLAND
ACCESOS
Datos no auditados (Miles)

2 ] oz ] |

marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var

Accesos Minoristas 48.121,7 48.017,7 48.544,9 48.804,7 48.942,4  49.485,1 49.838,4 2,7
Accesos de telefonia fija 2.149,1 2.163,4 2.170,9 2.180,2 2.173,0 2.171,5 2.172,8 0,1
Banda ancha 2.231,7 2.245,2 2.251,6 2.261,1 2.253,9 2.253,2 2.255,4 0,2
UBB (1) 1.687,7 1.728,8 1.762,3 1.797,8 1.809,1 1.823,2 1.837,7 4,3
Accesos moviles 43.647,1 43.516,5 44.032,4 44.274,8 44.428,2 44.974,5 45.325,3 2,9
Prepago 19.689,4 19.323,0 19.530,7 19.283,3 19.174,7 19.265,5 19.161,2 (1,9)
Contrato 22.727,2 22.885,3 23.146,3 23.581,3 23.801,4 24.175,3 24.590,3 6,2

loT 1.230,4 1.308,2 1.355,4 1.410,1 1.452,1 1.533,7 1.573,8 16,1
Total Accesos 48.121,7 48.017,7 48.544,9 48.804,7 48.942,4 49.485,1 49.838,4 2,7

Notas:
(1) Los accesos UBB hacen referencia a VDSL en Alemania.

DATOS OPERATIVOS
Datos no auditados

e s

marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var
Churn movil (trimestral) 2,0% 1,9% 1,6% 1,8% 1,6% 1,4% 1,7% 0,1 p.p.
Contrato 1,5% 1,4% 1,4% 1,3% 1,3% 1,0% 1,2% (0,2 p.p.)
Churn movil (acumulado) 2,0% 1,9% 1,8% 1,8% 1,6% 1,5% 1,6% (0,3 p.p.)
Contrato 1,5% 1,5% 1,4% 1,4% 1,3% 1,2% 1,2% (0,3 p.p.)
ARPU movil (EUR) (acumulado) 9,8 9,7 9,9 9,9 9,7 9,9 10,0 1,3
Contrato 13,7 13,5 13,6 13,6 13,2 13,4 13,5 (0,8)

Notas:
- ARPU: ingreso medio mensual dividido entre el promedio de accesos medios para el periodo. La variacion es orgdnica.
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La ganancia neta de contrato del trimestre asciende a 415k (+11% frente al 2T 21; 9M 21; +1.009k) reflejando la
sostenida traccion del porfolio O, Free y la contribucién de las marcas asociadas. El churn de contrato de la marca propia
es del 1,0% en 3T 21, estable interanualmente, apoyandose en la mejora de la calidad de red.

El ARPU de contrato de O, continta creciendo en 3T 21, +0,9% interanual (+0,6% interanual en 2T 21) como resultado
del éxito de la estrategia de mejora del ARPU, ya que el aumento del trafico de datos sigue impulsando la demanda de
tarifas de mayor valor, unido a algunos impactos positivos de roaming.

Los accesos de prepago registran 104k desconexiones netas en 3T 21 (9M: -122k), en linea con la tendencia del mercado
de migracion de prepago a contrato.

Los accesos de banda ancha fija vuelven a crecer en 3T 21, con una ganancia neta de +2k (9M 21: -6k) y contintian con
la tendencia de mejora intertrimestral de 2021 en un mercado centrado en conectividad fija de alta velocidad. Ademas,
la demanda de productos de sustitucién fijo-mavil (FMS) continda fuerte.

Evolucidn financiera

TELEFONICA DEUTSCHLAND
RESULTADOS CONSOLIDADOS

Datos no auditados (Millones de euros)

2021 2020 reportado  orgénico 2021 2020 reportado  orgénico
Importe neto de la cifra de negocios 5.711 5.509 3,7 3,7 1.967 1.873 5,1 5,1
Negocio Movil 5.102 4.920 3,7 3,7 1.760 1.672 5,2 5,2
Ingresos de terminales 1.004 972 3,3 3,3 339 311 9,0 9,0
Negocio Fijo 603 583 3,4 3,4 203 198 2,8 2,8
Resultado operativo antes de amort. (OIBDA) 1.795 1.672 7,4 6,4 623 577 8,0 3,5
Margen OIBDA 31,4% 30,4% 1,1p.p. 0,8 p.p. 31,7% 30,8% 0,9 p.p. (0,5 p.p.)
CapEx 810 726 11,6 11,6 303 251 20,4 20,4
Espectro = - — - = — - —
OIBDA-CapEx 985 946 4,1 2,6 320 326 (1,6) (8,5)
Nota:

- OIBDA antes de gastos de gerenciamiento y de marca.

Los ingresos crecen un 5,1% interanual en 3T 21 (+3,5% en 2T 21 excluyendo efectos especiales no recurrentes) y +3,7%
en 9M 21 impulsados por los mayores ingresos del negocio movil, que reflejan el buen momento comercial y el éxito de
la marca O, asi como la demanda de terminales de gama alta, compensados parcialmente por el recorte en las tarifas de
interconexion desde el 1 de julio.

El OIBDA aumenta un 3,5% interanual en 3T 21 (+3,6% en 2T 21 excluyendo efectos especiales no recurrentes;
9M: +6,4%) ante el crecimiento sostenido de ingresos, eficiencias y una efectiva gestion de costes, parcialmente
compensado por el mix de ingresos y roaming y por el previsto plan de reducir paulatinamente el gasto de marketing.
Asi, el margen OIBDA de 3T 21 cae 0,5 p.p. interanual hasta el 31,7% (9M 21: 31,4%; +0,8 p.p. interanual).

El CapEx se incrementa un 11,6% interanual en 9M 21, con un ratio de CapEx/Ingresos del 14,5%. La Compaifiia ha
mantenido su programa de aumento de cobertura rural y de aceleracién de la capacidad en zonas urbanas, en linea con
su plan existente de impulsar un crecimiento futuro rentable. Los niveles de CapEx de 9M 21 reflejan la inversidn
gradual creciente a finales del afio.

El OIBDA-CapEx de los nueve primeros meses aumenta un 2,6% interanual y el OIBDA-CapEx/Ingresos alcanza el 17,2%
(-0,2 p.p. interanual.)
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Virgin Media - O, UK

(Variaciones interanuales en términos organicos)

sobre ingresos sobre OIBDA-CapEx

15% |totales Telefénica 16% sobre, O.IBDA total 13% |total Telefénica de
Telefdnica de 9M 21

de 9M 21 oM 21

Pesos calculados sobre ingresos, OIBDA (ex. plusvalias) y CapEx (ex. espectro) con 50% de VMO2 JV desde junio 2021

Evolucion operativa

En su primer trimestre completo de actividad, Virgin Media-02 (VMO2) avanza a buen ritmo en su integracion
mientras mantiene su foco comercial, resultando en un sélido comportamiento operativo. VMO2 lanzé en octubre su
primer producto convergente en consumo y auténomos denominado "Volt", aprovechando las capacidades conjuntas al
combinar por primera vez la fortaleza de la banda ancha de alta velocidad de Virgin Media con la red movil premiada de
02.

VMO2 continta invirtiendo en el futuro y sigue comprometida en ESG con su objetivo de mejorar la conectividad del
Reino Unido: la Compafiia alcanza 12,8M de UUIl en su despliegue de alta velocidad y continda en el proceso de
completar la mejora de su red a final de 2021, posicionandose asi como la red de banda ancha mas amplia y veloz del
Reino Unido. El proyecto "Lightning" cubre 67k UUIl mds en 3T 21, habiéndose desplegado ya 2,6M de UUII.

Ademas, continta la expansion del 5G, estando disponible ya en 210 ciudades y la compafiia confirma el objetivo de
alcanzar una cobertura poblacional del 50% del Reino Unido en 2023.

En linea con el compromiso de potenciar los beneficios de digitalizacién, la compafia ha mejorado la experiencia de los
clientes en sus tiendas gracias a la nueva tecnologia de IA, ha creado el primer banco de datos nacional del Reino Unido,
proporcionando datos moviles gratuitos para hacer frente a la pobreza de datos y ha lanzado el servicio gratuito "Net
Zero Hub" para facilitar a las pequefias empresas lograr cero emisiones netas.

VMO2 PROFORMA ACCESOS

Datos no auditados (Miles)

T T R

marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var

Accesos Minoristas Finales (1) 43.066,0 42.480,3 43.430,1 44.067,7 44.292,8 44.990,9 45.549,5 4,9
Banda ancha 5.308,1 5.347,4 5.394,5 5.449,5 5.487,9 5.523,6 5.566,0 32
UBB 5.279,2 5.318,4 5.365,4 5.420,3 5.458,6 5.494,1 5.536,4 32
Accesos moviles 29.241,3 28.672,0 29.701,2 30.336,6 30.617,7 31.358,0 31.864,6 7,3
Prepago 8.433,0 7.772,8 8.335,9 8.251,8 8.199,1 8.362,5 8.284,0 (0,6)
Contrato 15.253,0 15.323,4 15.431,4 15.594,2 15.636,3 15.701,2 15.809,3 2,4

loT 5.555,3 5.575,8 5.934,0 6.490,6 6.782,3 7.294,3 7.771,3 31,0
Accesos mayoristas 8.774,2 8.694,3 9.018,3 9.210,9 9.350,5 9.594,4 9.773,7 8,4
Total Accesses (1) 51.840,2 51.174,6 52.448,4 53.278,6 53.643,3 54.585,4 55.323,2 5,5

Notas:
(1) Incluye accesos de telefonia fija y TV de pago.

VMO2 PROFORMA DATOS OPERATIVOS

Datos no auditados (Miles) 2020 2021 _

marzo junio septiembre  diciembre marzo junio septiembre % Var

UBB UUII pasadas 14.981,5  15.072,6  15.191,7  15.310,8 15.386,6  15.476,4  15.546,3 2,3

Los accesos moviles de contrato se incrementan en +108k en 3T 21 (vs. +65k en 2T 21) gracias a la demanda continua
de clientes en todos los segmentos y marcas, apalancada en la apertura de la economia una vez las restricciones se han
ido levantando. El churn de contrato movil de 02 se mantiene estable secuencialmente en 3T 21 en el 0,9%.
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La ganancia neta de loT asciende a 477k en 3T 21 (vs. +512k en 2T 21) gracias al contrato SMIP, que se recupera a buen
ritmo.

En 3T 21, los accesos de banda ancha fija crecen +42k (frente a +36k en 2T 21) impulsados por la continua demanda de
velocidades mas rapidas. EI ARPU fijo (ajustado por transacciones) disminuye un -2,1% interanual en 3T 21 debido, en
parte, al impacto en el corto plazo de las notificaciones sobre mejores tarifas, cuyo efecto disminuira a partir de febrero
de 2022.

VMO2 PROFORMA RESULTADOS CONSOLIDADOS

Datos no auditados (Millones de euros)

2021 2020 reportado  orgdnico 2021 2020 reportado  orgénico

Importe neto de la cifra de negocios 8.850 8.752 1,1 (1,4) 3.033 2.846 6,6 0,7
Negocio Movil 4.901 4.961 (1,2) (3,5) 1.713 1.616 6,0 0,2
Ingresos de terminales 1.275 1.275 0,1 (2,3) 477 420 13,5 7,4
Negocio Fijo 3.561 3.437 3,6 0,8 1.188 1.132 4,9 (0,7)
Cliente fijo 3.002 2.906 3,3 0,6 1.012 948 6,7 1,0
Suscripciones 2.934 2.858 2,7 — 987 930 6,1 0,4
Otros 68 43 43,1 39,8 25 18 36,9 30,2

B2B 558 531 51 1,8 176 184 (4,3) (9,3)
Otros 389 355 9,6 6,9 131 98 34,4 25,7
Resultado operativo antes de amort. (OIBDA) 3.141 3.056 2,8 3,1 1.061 1.014 4,7 (0,9)
Margen OIBDA 35,5% 34,9% 0,6 p.p. 1,5p.p. 35,0% 35,6% (0,6 p.p.) (0,6p.p.)
CapEx 2.196 1.479 48,5 9,2 598 497 20,2 11,3
Espectro 519 — n.s. n.s. 3 — n.s. n.s.
OIBDA-CapEx 945 1.577 (40,1) (2,9) 464 517 (10,3) (12,8)

Nota:

- OIBDA orgdnico y margen OIBDA interanual calculado en linea con el criterio Telefdnica.

- Incluye los datos proforma de VMO?2 que dan lugar a la combinacién de Virgin Media UK y 02 UK como si se hubiera producido el 1 de enero de 2020 y restablece la
contabilidad del precio de compra, la alineacion de politicas y los ajustes de la transaccion a esta fecha.

Evolucion financiera

Los ingresos vuelven a crecer en 3T 21 (+0,7% vs. -0,1% interanual en 2T 21), con una mejor tendencia en el mavil
(+0,2% interanual vs. -3,1% en 2T 21) por las mayores ventas de terminales debido al calendario de lanzamiento de
terminales de alta gama, asi como a la progresiva relajacion de las restricciones durante el trimestre. Los ingresos fijos
disminuyen un -0,7% interanual (vs. +3,2% interanual en 2T 21), ya que la expansién de accesos estd compensada por
los menores ingresos B2B por el ajuste del ritmo de instalacidon de servicios de datos de alta capacidad en el sector
mayorista.

El OIBDA disminuye un -0,9% interanual (vs. +5,8% en 2T 21; +3,1% en 9M 21), como resultado de la inversion en
marketing y digitalizacidén, que compensa el crecimiento de los ingresos y el fuerte control de costes. El margen OIBDA
cae un -0,6 p.p. hasta un nivel mds normalizado del 35,0%, que refle